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Vårt hederliga PVG­
argument är inte bara 

pengar till 1000 

En nyligen redovisad sälj stat istik visar, att av 451 sålda 
164 :o r var 61 inbytesvagnar av märke som ej har " femårs­
garanti", dvs 14 % av avs luten. Dessutom så ldes 38 vagnar 
utan byte (9 %). Följaktligen var 23 % av an talet försälj­
ningstiIIfällen speciellt ägnade att dra fram vårt hederl iga 
PVG-argument! 
Fördelning av inbytesvagnar utan "garanti ": 

Fiat 
Rover 

38 st 

12 " 

8 " 
2 " 
1 " 

Summa 61 st 

Bland ekonomiargumenten för 164 väger PVG tungt. Ge 
därför kunden en saklig information. Tag Dig "besväret" 
att träna PVG - utbytet kommer att visa sig i Din plån­
bok. 

Några typexempel: 
(Körstr.-klass 3, självrisk 400 :-, rabatt 50%, kalkyltid 3 år) 

Märke I Besparing genom PVG och Volvia 

S N O 

Mercedes 230 915,:- 1.239:- 861 :-

" 
250 1.197:- 1.569:- 1.092:-

Valiant 1.383:- 1.788:- 1.245 :-
Peugeot 1.008 :- 1.350:- 936:-

Dessa exempel på PVGs värde för kunden är upprättade 
efter en kalkyltid av tre år. Det är självklart att det två­
åriga restvärdet av PVG påverkar andrahandsvärdet posi­
tivt. Dessutom bör i detta sammanhang understrykas, att 
självrisken för USA-tillverkade Fordvagnar är 1.000:­
och att giltighetstiden är 3 år. Självrisken för GMs större 
vagnar är likaså 1.000:- mot våra 400:-. Har Du tänkt på 
att Volvos PVG är ensam om att: 
a) ej debitera 100:- extra självrisk för unga förare 

18-24 år 
b) ha lägsta självrisk 400:-
Se vidare " Jämförelse mellan nu gällande vagnskade­
garantier" utlämnad av AB Volvia. 

Ett garanterat bra säljtips - tag fram "PVG uträknings­
formulär ", informera sakligt och sälj kunden på denna 
ekonomifördel! 
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DEMONSTRERA 
AUTOMATISKT 
Väljer kunden en Volvo 164, väljer han 
eller hon komfort utöver det vanliga. 
Han eller hon är i allmänhet också in­
tresserad av automatväxel låda. 
Stopp och start, inbromsning, accelera­
tion, krypkörning. Automatväxeliådan 
kommer väl till sin rätt i stadstrafik. 
Föraren åker bekvämare. Hans upp­
märksamhet koncentreras på trafiken 
- körningen blir säkrare. 
Automatväxeliådan utför ett arbete åt 
föraren och bidrar därmed till hans 
komfort. Den tänker även på motorns 
bästa - växlar i rätta ögonblicket och 
låter inte motorn segdra på för låga 
varv. Automatväxeli ådan är något för 
den som vill åka komfortabelt och som 
samtidigt vill vara rädd om sin bil. 
Hur demonstrerar man en automat­
växelIåda ? Uppmana kunden att pla­
cera vänsterfoten under framstolen . 
Du undviker då, att han på grund av 
ren reflex gör en tänkt urkopplings­
manöver, och att ni båda strax där­
efter hänger öve r instrumentbrädan . 
Gör en demonstrationstu r om möjligt i 

( 9,25m 
) 

VÄND PA EN FEMÖRING 
Backa, framåt, backa. Hur många gång­
er har man inte sett svetten lacka i 
pannan på folk som försöker parkera 
eller vända bilar med en för stor vänd­
diameter. Traf iken bakom hindras. Arga 
blickar, signalering. Volvo 164 är en 
stor bil, men smidig som en liten, t o m 
smidigare än många småbilar. Vänd­
diametern mellan trottoarkanter är en­
dast 9,6 m (Saab V4 och YW 1300 10,8 
m). Volvo 164 vänder därför snabbt 
även på en mindre gata. Den är lätt­
parkerad. Vänddiametern mellan väg­
gar är endast 10,5 m - en fördel vid 
manövrering i trånga garageinfarter 
och portar. 

tät trafik. Och var inte rädd för att 
göra den i lördagsrusningen. Låt kun­
den lägga märke till, att han på ett en­
kelt sätt alltid blir först vid grönt ljus. 
Berätta att automatväxeliådan växlar 
snabbare och mjukare än någon 
mänsklig hand - en verklig fördel på 
halt underlag. 
Hur fungerar automatväxelIådan ? Ge 
kunden en kort beskrivning, som kan 
lyda ungefär så här : 
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Automalväxell ådan består av två en­
heter: 

1. Momentomvandlare, som ger en 
steglös utväxling upp till 2:1. 
Den fungerar även som koppling. 
(Se fig.) 

2. En växellåda med tre steg, som 
automatiskt väljer rätt växel i för­
hållande till bilens hastighet och 
gaspedalläget. 

Demonstrera automatiskt Volvo 164 med automat. 
--------------~ 
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VARIABEL STYRUTVÄXLING - RULLANDE LÄTT 
Volvo 164 utan servostyrning är utrus­
tad med en styrväxel av kulmuttertyp. 
Gängan i denna bildas av kulor (se 
figuren och jämför med kullager) . För­
hållandevis lite kraft går förlorad i 
själva styrväxeln - verkningsgraden 
är m a o hög. Styrningen blir lättgåen­
de. Ingen värk i axlar och armar efter 
en långkörning. 
Styrväxeln i Volvo 164 har variabel ut-
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växling . Vid körning rakt fram är ut­
växlingen 18,3:1 med god väg- och 
trygghetskänsla som följd, en stor för­
del vid landsvägskörning. Utväxlingen 
ökar ju mer man vrider på ratten och 
blir vid fullt hjulutslag 26,0:1 (se kur­
van) - kraften som erfo rdras för att 
vrida ratten minskas i samma grad -
fördelaktigt vid parkering och man­
övrering i låga hastig heter. 
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Låt kunden provköra! 
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